ILUMGADE

MASTERCLASS

Skab den virksomhed du drommer om

Intensivt personligt forretningsudviklingsforleb for dig, der er ambitios, selvstaendig
og har tid til flere kunder. Max 15 deltagende virksomheder.

At du har tid til flere kunder kan have mange arsager. Oftest handler det om:

e Manglende overblik

¢ Manglende salgsindsats

o Utilstraekkeligt sortiment

o Forkert eller ineffektiv markedsfering

¢ Manglende viden om markedet, malgrupperne og deres udfordringer

Isaer salgsindsatsen er afgerende, for hvis du ikke GOR noget kan det jo vaere lige meget med alt det du VED. Sa
er dine planer, intentioner, kursusbeviser, interessante forbindelser og arbejdstimer absolut intet vard.

Arsagen til at mange ikke kommer nogen vegne, at de ikke ved:

e HVAD de skal gore
e I hvilken REKKEFOLGE de skal gore det
e Samt HVORDAN det skal gores.

PA MASTERCLASSforlgbet far du:

e Opskriften pa, hvordan du (endelig?) far kunder nok. Af dem, du allerhelst vil have.

e Vearktgjskassen med de fundamentale verktgjer, du selv — let — kan benytte igen og igen, nar du vil
opgradere din virksomhed og satte endnu mere turbo pa salget!

e En knivskarp forstaelse for, hvorfor det, du plejer at gore, ikke virker — og en klar plan for, hvad du
gjeblikkeligt skal begynde at gore i stedet for.

¢ En helt unik undervisningsprocess, der ligger op til at du lesbende implementerer det nye, selvom du
passer din virksomhed imens.

e En gennemarbejdet og evalueret handlingsplan, der gor det nemt for dig at g& direkte hjem og
implementere det, du har leert— s du hurtigt kan begynde at haste dine forste resultater.

Du lzerer:
e Hvad det er, dine kunder sukker efter at fa hos lige netop dig!
e Hvad du med stor succes ogsa kan salge til dine kunder
e Hvordan du bliver kundemagnetisk og derfor slipper for at szlge pa traditionel vis
e Hvorfor og hvordan du kan prissatte dine ydelser pa en méde, sé alle har rad til at handle hos dig (og du

tjener endnu flere penge uden at arbejde mere)
Hvordan du selv udarbejder en effektfuld handlingsplan
e Hvordan du skal prioritere og strukturere din indsats og tid, s du kan vaekste uden at smadre dit liv
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Nar forlgbet afsluttes har du:

Allerede flere kunder

Opskriften pa hvordan du far endnu flere kunder

En nem og direkte anvendelig "to do’-plan

Metoderne til at spare tusindevis af kroner pa din markedsfering

En handfuld uvurderlige vaerktgjer til at saette turbo pa din business

Mindst to handfulde aha-oplevelser, som du vil profitere af mange ar frem

Et uvurderligt eksklusivt netveerk af ligesindede ildsjele, der ligesom dig selv har valgt at gare det der
skal til for at skabe den virksomhed og det liv, de drommer om.

Det lyder fristende, men er det mon noget for mig?
Ja, det er jeg sikker pa. Medmindre altsa, du ikke har tid til flere kunder?

Forlgbet er mélrettet til dig der salger ydelser — sisom undervisning, sparring, radgivning, terapi, coaching,
serviceydelser og foredrag.

Det betyder at du far:

1,5 dags KICK OFF med overnatning, s I leerer hinanden rigtigt godt at kende

6 LIVE moduler (online og interaktivt) - du far veerktgjerne serveret i dine vante arbejdsomgivelser og kan
umiddelbart omsette dem til praksis. Du kan se mig og min skaerm i HD kvalitet og lyd - og du kan stille
sporgsméil/kommentere i en felles chat, som vi alle kan se

6 vodcasts (optagelser fra de 6 LIVE moduler) s& du igen og igen kan vende tilbage til de guldkorn du har faet

2,5 times individuel powersparring (evt. via Skype) hvor der bliver sat fuld fokus pa dig og vi samler alle tradene
til din individuelle handlingsplan

1 dags TAKE OFF hvor hver virksomhed pa skift fremleegger og far sparring pa sin case af holdet samt et seerligt
sammensat ekspertpanel. Du vil blive inspireret af at hore de ovrige deltageres prasentation - og I kan bedre
holde hinanden fast pa planerne. Dagen rundes af med en succesmiddag, hvor vi fejrer at alle nu ved praecis
HVAD de skal gare, HVORDAN og i hvilken REKKEFOLGE det skal gares

Dit eget Succesteam bestdende af mindst 3 deltagere, der gennem hele forlgbet sparrer og folger op pa
hinanden.

Din personlige handlingsplan

Arbejdsmappe: Forlgbet indeholder en arbejdsmappe til diverse worksheets, underviserslides, hjemmeopgaver
til hele forlabet og plads til egne notater.

Adgang til lukket Facebookgruppe (som fortsatter gratis efter forlgbet) sa du spontant og uforpligtende fortsat
kan sparre med holdet.
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Er der saerlige krav til deltagerne?

Ja, for at deltage skal du have de basale ting pa plads i din forretning. Dvs., at du allerede har et momsnummer,
et website, et logo osv. ... og du skal veere indstillet pa, at du skal investere knofedt og din egen tid* for at fa
effekten.

Det spiller derimod ingen rolle, om du har varet i gang i 6 maneder eller 16 ar. Blot du har lyst og mod pa at
leere nyt og VIL vaekste!

*Samlet forventet tidsforbrug er 10-12 dage fordelt over 6 maneder. Heraf mades vi fysisk i 2,5 dag og resten af
forlgbet tager du hjemme fra dig selv (medmindre du valger at medes med dit succesteam!)

Hvem er det egentlig, der kan lzere mig alt det her?

Din underviser og sparringspartner pa dette transformerende forlob er Jannie Ilum Gade — serieiverksatter,
inspirator, ildsjel og selvstendig forretningsudvikler i firmaet ILUM GADE samt medindehaver af
Bovlbefrierne.

Jeg har sammenlagt testet, afprovet og videreudviklet teorier, vaerktgjer og praktiske metoder gennem de:
e +20 ar jeg har arbejdet med salget i vidt forskellige brancher (fra blespande og konsulentydelser til
sprajtestobt plast og hgjteknologiske opfindelser)
e +100 individuelle forretningsudviklingsforlgb jeg har gennemfort (de seneste 5 ar)
e +1000 selvstaendige jeg har undervist i genvejene til at skabe en god forretning.

Pa modul 6 — TAKE OFF — vil der blive sammensat et serligt ekspertpanel, udfra holdets serlige behov og
udfordringer.

Program:

Modul 1: KICK-OFF (1,5 dag inkl. overnatning ): Find din unikke berettigelse:

8.-9. juni 2011

Du lzerer her HVORDAN, du kan undersege netop dit marked, s& du ved PRZCIS, hvorfor dine kunder skal
handle med dig og hvilke argumenter, du skal sl pa i dit salgsarbejde og i din markedsfering.

Det er desuden, her du:

e prasenteres for deltagerne og forlgbet
e far udleveret din workbook

o far aftalt de 2 individuelle sparringer
¢ mgder dit succesteams

o farriglejlighed til at networke

Modul 2 — LIVE Idehjulet — find (alle) dine malgrupper og salgsmuligheder:

16. august 2011
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Med dette enkle vaerktaj kan du altid overskue og finde alle dine mélgrupper — og beskrive/opdele dem sa
konkret, at du ved precis, hvad du skal salge til hvem!

Modul 3 — LIVE Bliv kundemagnetisk!:

30. august 2011

Her leerer du, hvordan du skal sammensatte dit sortiment, sa der er noget for enhver pengepung. Du laerer ogsa,
hvad du skal huske at gore, for kontinuerligt at tiltreekke flere kunder.

Modul 4 — LIVE Low budget markedsforingsmetoder:

13. september 2011

Der findes utallige gratis eller meget billige markedsferingsmetoder, som isezer mindre virksomheder kan drage
stor fordel af. P4 dette modul introduceres du til en lang raekke af disse metoder — og jeg afslarer hvor du finder
(de typisk gratis) vaerktgjer til at bruge dem!

Modul 5 — LIVE Handlingsplanen— din personlige koreplan:

27. september 2011
P& dette modul samles alle tradene fra forlgbet i én samlet kareplan for netop DIN virksomhed.

Efter dette modul folger din individuelle sparring med mig. Sammen gennemgar vi dine muligheder og trimmer
din handlingsplan, og du vil fa nogle individuelle opgaver at lose.

Modul 6 — Afslutning (Vi mgdes kl. 9-21): TAKE OFF:
11. oktober 2011

Hel dag hvor hver virksomhed far 30 minutters FULD fokus i "den varme stol” til fremlaeggelse af egen case og
fa feedback fra holdet + ekspertpanelet.

Du kan velge at deltage i hele dagen — eller kun den/de dele du gnsker.

Dagen rundes af med en succesmiddag.

Modul 7 — LIVE - Opfoelgning. Opbyg din virksomhed uden at smadre dit eget liv:
15. november 2011

P4 dette modul lerer jeg dig konkrete redskaber til at strukturere og organisere din hverdag, sa du bade kan
skabe den virksomhed, du drommer om OG have et skont liv ved siden af!

Forklaring:

LIVE: Modul 2,3,4,5 og 7 vil blive vist LIVE og INTERAKTIVT pa Facebook (ogsé selvom du ikke er pa
Facebook) og tilsendes som vodcast efterfolgende. Under LIVE vinduet vil du have en chat, hvor du kan stille
sporgsmal, svare, kommentere og skrive indbyrdes med de gvrige deltagere. LIVE dage ser saledes ud:

e Live streaming af undervisningen kl. 9-10
e Alle arbejder med dagens opgave og kan fa support via mail, telefon eller chat i 4 timer
e Opsamling + spgrgsmal via live chat kl. 14
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Din investering:
Din investering i dette omfattende forlgb er kun 12.497 + moms - som du kan betale pa een gang eller i 3 rater

a 4.497 kr. + moms. (Betal for 20. maj og fa en valgfri bonusvodcast fra Bevlbefrierne - veerdi op til 499,- +
moms).

Passerer du Storebelt for at deltage, far du refunderet broafgiften (eller det der svarer dertil).
NB: Din deltagelse er forst sikret, nar du har betalt fakturaen (eller forste rate).

Ekstra deltager:

Er I flere i virksomheden, kan du for 3.497 kr. lade en ekstra deltager folge forlgbet.

Vedkommende deltager, nar vi mades fysisk, far egen workbook, far adgang til LIVE moduler og vodcasts — og
er velkommen til at deltage, nar du fremlaegger pa modul 6 og far individuel sparring.

Gratis ”"provetime”
Fa en gratis appetitvaekker pa forlgbet tirsdag den 24. maj kl. 20.30. Her vil du:

e Dblive introduceret til det at finde din unikke berettigelse

¢ hgre mere konkret om forlgbet

¢ opleve hvordan LIVE modulerne foregar

o fa mulighed for at stille og fa besvaret spergsmal — via LIVE webcast

“Provetimen” er for alle, der overvejer at deltage i/har tilmeldt sig forlobet. Fas efterfolgende som Vodcast.
For at sikre DIG maksimalt udbytte optages der kun 15 virksomheder pa forlgbet . Vi starter den 8. juni, s du

kan udnytte sommerferien til at lave markeds- & konkurrentanalysen og er klar til et begivenheds- & udbytterigt
efterar.

Snup en af de 15 pladser her: Maﬂ til jig@ﬂumgadedk

eller ring pa 25-153800


mailto:jig@ilumgade.dk

